Familia de lentes

ASQELIO™

Lente Trifocal biasférica
hidrofobica SOFT TFLIO130Y

DISENO OPTICO

GEOMETRIA Biasférica Biasférica
DISENO OPTICO Difractiva posterior

ANILLOS DE DIFRACCION 15 anillos en 4,5mm de zona éptica

DIAMETRO TOTAL 13.0 mm

DIAMETRO ZONA OPTICA 6.0 mm

ADICION Cerca +3.30D  Intermedia +2,20D

RANGO DE DIOPTRIAS De +5.00 a +34.00D Incrementos de 0.5D

PLATAFORMA C-Loop

RENDIMIENTO DE LUZ EFECTIVA 88%

50% Lejos
DISTRIBUCION DE LA LUZ 24% Intermedia
26% Cerca

CARACTERISTICAS DEL MATERIAL

MATERIAL Acrflico Hidréfobico SOFT
INDICE DE REFRACCION N=1.50
NUMERO DE ABBE 50
ABERRACION ESFERICA -0,27 pm
CONTENIDO EN AGUA <0,5%
TG 110
CONSTANTES”
CONSTANTE A DEL FABRICANTE 119.3
CONSTANTES SUGERIDAS
HOFFER Q: pACD 5.71
HOLLADAY 1:sf 1.93
SRK/T: A 119.3
BARRETT (LF / DF) 2.04
a0 1.508
HAIGIS al 04
a2 0.1

*Las constantes son solamente valores estimados. Se recomienda que cada cirujano desarrolle sus propios valores.
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Asgelio Trifocal, un disefo
con excelente calidad 6ptica
para ver la vida con una visiéon
claray estable

> Elimina las aberraciones esféricas > Minimiza la opacificacion

> Maximiza la sensibilidad al contraste > Mejora la vision lejana y campo periférico
> Amplia la profundidad de foco > Disminuye la dependencia pupilar

> Excelente estabilidad refractiva > Reduce las aberraciones cromaticas

La comunicacién efectiva y la recomendacion a los pacientes es un elemento
muy importante para el éxito en la implantacion de lentes trifocales, para
mejorar la imagen y credibilidad del profesional.’

> No espere a que los pacientes le pregunten, puede gue no conozcan este tipo de solucion.
> Mantenga una conversacion detallada sobre estilo de vida, ocupacion y manejo de las expectativas.

> |Los pacientes con mayor probabilidad de éxito pueden ser aquellos de mayor motivacion.
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